INVENTARIO DE COMERCIO®
INCLUSIVO PARA PYMES -
ECUADOR. =

RECURSOS DE INFORMACION PARA LA EXPORTACION DE PYMES

[l Asistencia Técnica Internacional para la Promocidn de las Exportaciones del
: i Ecuador - Agencia de Cooperacion Internacional de Japén (JICA) *
*=2 Promocion de exportaciones de productos ecuatorianos a mercados

e Fortalecimiento de su capacidad parala recoleccién de datos y analisis de
mercado, asi como la comunicacion y difusion;
Mejora de los servicios de promociéon de exportaciones y apoyo a empresas
exportadoras;
Facilitacion de la coordinacion y colaboracion con organizaciones
relacionadas con la promocién de las exportaciones de productos
ecuatorianos.
Principales actividades: Ejecucion de la campana de Cacao Premiumy
sostenible. Eventos B2B para empresas ecuatorianas y japonesas. Disefo
de una nueva prueba de potencial de exportacion. Automatizacion de la
prueba de autodiagndstico. Asistencia técnica para crear el Consorcio de
Exportacion de Guayusa. Fortalecimiento de la capacidad analiticade la
Unidad de Inteligencia de Negocios.
https://www.jica.go.jp/Resource/ecuador/office/others/ku57pq00002rwv
dd-att/Informe_Anual JICA Ecuador 2020.pdf




Intelectual -Asociacién Latinoamericana de Integracion (ALADI)**

El objetivo principal del proyecto es incorporar el componente de propiedad
intelectual en la gestion de ALADI mediante la creacion y fortalecimiento de
capacidades de sus funcionarios, agencias de promocion econdémica o de
exportacion de los paises miembros y un grupo piloto de empresas

exportadoras.
https://drive.google.com/file/d/1LI i8Aadv7dXb9nUNrsy-CvHDbaYtIPf/view



https://drive.google.com/file/d/1LI_i8Aa4v7dXb9nUNrsy-CvHDbaYtIPf/view

PROGRAMAS DE PROMOCION DE COMERCIO PARA PYMES, MISIONES
COMERCIALES Y RUEDAS DE NEGOCIOS

Consejos y Soluciones Tecnolégicas desde Corea (TASK) - Instituto de Corea
para el Avance de la Tecnologia (KIAT) *

Programa personalizado de consultoria/transferencia de tecnologia para
PYMEs que asiste a empresas en paises socios para resolver problemas técnicos
en lalinea de produccidn, andlisis de pruebas basicas, reducir tasas de defectos,

S mejorar procesos y productividad, control de calidad, etc. También establecio

§ unared empresarial para fomentar la cooperacion futura. En Corea, el
§ programa fue gestionado por KIAT, con el apoyo del Instituto de Investigacion

de Alimentos de Corea (KFRI) y el Instituto de Desarrollo Agroindustrial de

Corea (KADI). (2019-2021)

W https://www.produccion.gob.ec/cooperacion-coreana-a-ecuador-proyecta-

% crecimiento-productivo-y-comercial/

- https://www.produccion.gob.ec/cooperacion-internacional-se-fortalece-con-

presencia-de-mision-coreana-en-ecuador/

2 Fortalecimiento Institucional parala Promocién y Desarrollo de Exportaciones

hacia Mercados Internacionales, con Enfoque en Asia - Programa de
Intercambio de Conocimientos (KSP) - Agencia de Promocion de Comercio e
Inversiones de Corea en Quito (KOTRA) *

El proyecto se centré en mejorar la competitividad de las exportaciones
agricolas ecuatorianas mediante analisis de politicas, investigaciéon de
mercados, estrategias de certificacion y cumplimiento de normas sanitarias
internacionales. El objetivo del proyecto fue mejorar las capacidades
institucionales para promover y desarrollar exportaciones, con especial énfasis
en el mercado asiatico.
https://dl.kotra.or.kr/pyxis-api/2/digital-files/c16960f0-1251-018a-e053-
b46464899664



https://www.produccion.gob.ec/cooperacion-coreana-a-ecuador-proyecta-crecimiento-productivo-y-comercial/
https://www.produccion.gob.ec/cooperacion-coreana-a-ecuador-proyecta-crecimiento-productivo-y-comercial/
https://www.elcomercio.com/actualidad/ecuador/corea-ofrece-apoyo-empresas-ecuatorianas.html
https://www.elcomercio.com/actualidad/ecuador/corea-ofrece-apoyo-empresas-ecuatorianas.html
https://dl.kotra.or.kr/pyxis-api/2/digital-files/c16960f0-1251-018a-e053-b46464899664
https://dl.kotra.or.kr/pyxis-api/2/digital-files/c16960f0-1251-018a-e053-b46464899664

Programa de promocion de productos exportables ecuatorianos en el mercado
de la Union Europea - Import Promotion Desk (IPD) de Alemania**

La cooperacion tiene como objetivo contribuir a la prosperidad econdmica
mutua y la sostenibilidad mediante:

e Apoyo a PYMEs seleccionadas de Ecuador para aumentar sus exportaciones
a los mercados aleman y europeo, posiblemente en los sectores de
ingredientes naturales, frutas y verduras frescas, flores de corte, madera
técnicay turismo;

Mejora de la capacidad de las organizaciones de promocion comercial
locales para brindar varios tipos de servicios de apoyo relacionados con |la

exportacion a PYMEs.

& Tipos de apoyo brindados por IPD a PRO ECUADOR, CORPE| y FEDEXPOR:

® o Conexién de PYMEs calificadas seleccionadas con importadores alemanesy
europeos en ferias comerciales, misiones comerciales y otros eventos B2B;

e Capacitaciony asesoramiento en temas relacionados con la exportacion;y,

* Provisiéon de informacién e inteligencia de mercado relevante.

https://www.importpromotiondesk.com/exporters/partner-countries/ecuador
https://www.importpromotiondesk.com/exporters/

5 https://www.importpromotiondesk.com/fileadmin/Laendersheets/211201 IP

D activities in_Ecuador.pdf

Proyecto de Agricultura Sostenible para Ecosistemas Forestales (SAFE) -
Corporacién Alemana para la Cooperacién Internacional (GIZ) **

El proyecto SAFE de GIZ se ha centrado en cumplir con la regulacion europea
para la no deforestacion (EUDR) en Ecuador durante el Gltimo afio y medio, con
apoyo de MAG y AGROCALIDAD en Ecuador. Pro Ecuador participa como
aliado, proporcionando informacién y concienciaciéon mediante sesiones de
capacitacion para exportadores y productores en las cadenas de valor de café,
cacaoy aceite de palma.
https://www.giz.de/en/downloads/giz2023-en-sustainable-agriculture-for-
forest-ecosystems.pdf



https://www.importpromotiondesk.com/exporters/partner-countries/ecuador
https://www.importpromotiondesk.com/exporters/
https://www.importpromotiondesk.com/fileadmin/Laendersheets/211201_IPD_activities_in_Ecuador.pdf
https://www.importpromotiondesk.com/fileadmin/Laendersheets/211201_IPD_activities_in_Ecuador.pdf
https://www.giz.de/en/downloads/giz2023-en-sustainable-agriculture-for-forest-ecosystems.pdf
https://www.giz.de/en/downloads/giz2023-en-sustainable-agriculture-for-forest-ecosystems.pdf

Asistencia técnica para el desarrollo de diseno de empaques sostenibles para
PYMEs en alimentos procesados orientados a mercados de exportacion en
América Latina y el Caribe - Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI)

k%

El objetivo del proyecto es facilitar la transferencia de conocimientos y brindar
asistencia técnica especializada a PYMEs en el disefio de empaques para
exportacion, con el fin de mejorar su proceso de internacionalizacion en los
mercados latinoamericanos.
http://www2.aladi.org/nsfaladi/sitioAladi.nsf/PMDEREnGestion.xsp

Ecuador: Promoviendo nuevas exportaciones ecuatorianas no tradicionales -
NEXT Ecuador **

NEXT Ecuador es una iniciativa financiada por la Unién Europea y ejecutada por
% el Centro de Comercio Internacional (ITC), que busca revitalizar el sector de

% exportacion agricola ecuatoriano en el contexto post-COVID. El proyecto tiene
como objetivo mejorar el acceso de PYMEs, asociaciones y productores a

cadenas de valor internacionales, particularmente en la Union Europea, con un
enfoque en criterios de inclusividad, cooperacion y sostenibilidad. Pro Ecuador
5 es aliado y participante del proyecto.

https://nextecuador.org/

Fortalecimiento de Capacidades para la Internacionalizacién de PYMEs
ecuatorianas mediante el desarrollo de Planes de Marketing Digital y
Herramientas de Promocién para Negocios B2B. - Asociacién Latinoamericana
de Integracién (ALADI) **

El proyecto tiene como objetivo empoderar a las PYMEs ecuatorianas mediante
talleres de transformacion digital y asistencia técnica para desarrollar planes de
marketing digital y herramientas. Esta iniciativa apunta a un nimero especifico
de PYMEs, mejorando sus capacidades para aprovechar oportunidades
comerciales B2B en los mercados de América Latinay el Caribe.

El Estudio se encuentra al momento en etapa de desarrollo por lo que no se
cuenta con un enlace que contenga la informacion.



http://www2.aladi.org/nsfaladi/sitioAladi.nsf/PMDEREnGestion.xsp
https://nextecuador.org/

Additional SME Inclusive Trade Initiatives

PRO MUJERES Program **

El programa busca mejorar las habilidades y competencias de potenciales y actuales
mujeres exportadoras que son propietarias o tienen cargos gerenciales en empresas
que forman parte de la Ruta del Exportador de Pro Ecuador. Su proceso esta
enmarcado dentro de la institucionalizacion de los servicios del Viceministerio con un
enfoque de género.

https://www.proecuadorb2b.com.ec/eventos/?p=1527

= https://www.produccion.gob.ec/foro-de-mujeres-exportadoras-promueve-el-
@ empoderamiento-economico-de-la-mujer-a-traves-de-la-internacionalizacion/

¥ Proyecto parala Asociacion de Mujeres Artesanas de Paja Toquilla de Santa Elena -
ASOPROMAHER - Agencia Alemana para la Cooperacion Internacional (GlZ) *

=% Elproyecto actualmente en curso se centra en estrategias de desarrollo economico
=% que buscan conservar la biodiversidad en paisajes especificos de |la costay la

Amazonia, en colaboracion con actores clave de comunidades locales e indigenas, el
sector privado, los gobiernos locales, la academia y el gobierno central. El proyecto se
implementa con el apoyo de DP WORLD y Pro Ecuador.

% https://gender-works.giz.de/wp-

content/uploads/2024/01/162 Spanish GG1 APLAK Cadena-de-la-Paja.pdf

She Trades - Centro de Comercio Internacional (ITC) **

El proyecto SHE TRADES, promovido por el Centro de Comercio Internacional (ITC),
tiene como objetivo empoderar a las mujeres emprendedoras y conectarlas con los
mercados globales. A través de capacitacion, mentoriay redes de apoyo, SHE
TRADES busca mejorar las habilidades empresariales y de negociacion de las mujeres
en varios sectores econémicos, promoviendo la igualdad de género y el desarrollo
economico sostenible. El programa facilita el acceso a oportunidades de comercio
internacional y apoya a las mujeres empresarias en la expansion de sus negocios a
nivel mundial.

https://outlook.shetrades.com/home



https://www.produccion.gob.ec/cooperacion-coreana-a-ecuador-proyecta-crecimiento-productivo-y-comercial/?p=1527
https://www.giz.de/en/downloads/giz2023-en-sustainable-agriculture-for-forest-ecosystems.pdf
https://www.giz.de/en/downloads/giz2023-en-sustainable-agriculture-for-forest-ecosystems.pdf
https://nextecuador.org/
https://nextecuador.org/
https://www.importpromotiondesk.com/exporters/

ALIANZA DE LA

INVENT DE COMERCIC
INCLUSIVO:PARA PYMES
| ~ MEXICO._

Alianza de las Américas Inventario de Comercio Inclusivo para PYMES

1. Recursos de Informacion para Exportacion de PYMES.

DataMexico

Permite la integracion, visualizacion y analisis de datos publicos para
promover la innovacion, inclusion y diversificacion de la economia mexicana.
Transforma los datos publicos en conocimiento para la toma de decisiones
estratégicas a través de la integracion, procesamiento y visualizacion de
diversas fuentes de informacion.

Las mipymes pueden tener acceso a los perfiles econdmicos de mas de 240
paises, incluyendo el intercambio comercial con México.

Enlace: https://www.economia.gob.mx/datamexico/

Ventanilla Unica de Comercio Exterior Mexicana (VUCEM)

Plataforma integral de servicios que facilita el cumplimiento de las RRNA’s
(Regulaciones y Restricciones No Arancelarias) previo al Despacho Aduanero,
garantiza la transparencia, simplifica y optimiza las operaciones de comercio
exterior; y facilita su logistica.

Enlace: https://www.ventanillaunica.gob.mx/vucem/




Servicio Nacional de Informacion de Comercio Exterior (SNICE)

Ofrece informacion necesaria para poder participar en el Comercio Exterior.
Explica cdmo importar y exportar, ademas de brindar servicios y plataformas de
acompanamiento durante el proceso, facilitando y enriqueciendo la
participacion las empresas en el comercio exterior.
Enlace:https://www.snice.gob.mx/AdminSNICE/faces/oracle/webcenter/porta
lapp/pages/paginasPublicas/publicHome.jspx?
_afrLoop=3518122838993241&_ afrWindowMode=0&_ afrWindowld=null#%
40%3F_afrWindowld%3Dnull%26_afrLoop%3D3518122838993241%26_afr
WindowMode%3D0%26_adf.ctrl-state%3D11r6cc601qg 4

Informacion de Comercio Exterior - BANCOMEXT

Empresas exportadoras directas, indirectas o con intencién de exportar,
inversionistas, emprendedores y universitarios. Ofrece informacion,
capacitacion, promocion, asesoriay asistencia técnica en comercio exterior
para apoyar a las mipymes en su desarrollo exportador.

Enlace: https://www.bancomext.com/empresas-que-



https://www.bancomext.com/empresas-que-apoyamos/exportadores/informacion-para-exportar/
https://www.bancomext.com/empresas-que-apoyamos/exportadores/informacion-para-exportar/

2. Asesoramiento a PYMES Exportadoras y Centros de Negocios.

MIPYMESMX

Herramienta digital que acerca a las MIPYMES a través de: Programas de
capacitacion; Talleres de capacitacion impartidos por funcionarios publicos,
Secretarias de Desarrollo Econdmico Estatales e Instituciones del sector publico
y privado.

Enlace: https://mipymes.economia.gob.mx/

i Ventanilla Unica para MIPYMES
§ Mecanismo digital para acercar y facilitar los principales tramites y servicios

qgue las MIPYMES pueden realizar en las dependencias del Gobierno de México.
Vincula las paginas de dependencias y gobiernos locales de todo el pais, con
programas y acciones para su beneficio

Enlace: https://ventanillamipymes.economia.gob.mx/

Pequenas Empresas, Grandes Logros

Fomenta la participacion de las micro, pequenas y medianas empresas

% mexicanas (MIPYMES,) en la cadena global de valor, asi como desarrollay
promueve actividades de capacitacion y asistencia en materia aduanera.
Enlace: https://anam.gob.mx/pequenas-empresas-grandes-logros-mipymes/




Programa de capacitacion y asistencia técnica Nafin

El programa se enfoca en la profesionalizaciéon de personas fisicas,
emprendedores, empresarios Mipyme e Intermediarios Financieros no
Bancarios (IFNB’s) en lo relacionado a la inclusion y educacion financiera,
creacion de nuevos negocios, desarrollo de capacidades empresariales y
fortalecimiento operativo en materia de cumplimiento y otorgamiento de
crédito por parte de los IFNB’s

Enlace: https://www.nafin.com/portalnf/content/capacitacion-y-asistencia-

%= tecnica/

Programa de capacitacion y asistencia técnica Bancomext
El programa se enfoca en la profesionalizacion de las MiPYMEs exportadoras y
generadoras de divisas e instituciones financieras no bancarias con la finalidad

, de brindarles herramientas para integrarse a nuevos mercados internacionales

e institucionalizarse a través de las mejores practicas de gobernanza
corporativa, con el objetivo de incrementar la penetracién del crédito en el
sector privado.

Enlace: https://www.bancomext.com/productos-y-servicios/capacitacion-y-
asistencia-tecnica/



https://www.bancomext.com/productos-y-servicios/capacitacion-y-asistencia-tecnica/
https://www.bancomext.com/productos-y-servicios/capacitacion-y-asistencia-tecnica/

encuentros entre empresas.

EXPORTADORES - BANCOMEXT

Las empresas exportadoras mexicanas, sus proveedores y las empresas generadoras
de divisas contribuyen a la prosperidad ofreciendo empleos. Bancomext sabe que
cada vez que una empresa mexicana comparte su talento con el exterior, impulsa el
desarrollo de México es por ello que ha disenado esta estrategia de promociony

e financiamiento.

Enlace: https://www.bancomext.com/empresas-que-apoyamos/exportadores/

MIPYMES en cadenas globales de valor

Este programa promueve el fortalecimiento de las MIPYMES mexicanas en el
contexto del nearshoring, permitiéndoles establecer contactos clave con empresas
globales, explorar oportunidades de negocio y ampliar sus horizontes comerciales en
un entorno competitivo y en constante evolucion. En 2024, la Secretaria de Economia

disend e implementé la primera edicion del Programa MIPYMES en cadenas globales
de valor denominado “Dispositivos Médicos de Alta Tecnologia”, en el que las
MIPYMES mexicanas que producen insumos que pueden ser utilizados en el sector
de dispositivos médicos de alta tecnologia se vinculan con las empresas tractoras
lideres en la industria, promoviendo su integracién a las cadenas de suministro.
Enlace: https://mipymes.economia.gob.mx/dispositivos_medicos.php

Mujer ExportaMX

Programa para la inclusion de empresas mexicanas lideradas por mujeres en los
procesos de exportacion. El objetivo de este programa es reducir las brechas de
género y fomentar el comercio exterior inclusivo. En este programa han participado
empresas compradoras de Estados Unidos, Canada, Argentina, Brasil, Chile,
Colombia, Costa Rica, Ecuador, El Salvador, Guatemala, Honduras, Nicaragua,
Paraguay, Republica Dominicanay Uruguay.

Enlace: https://mipymes.economia.gob.mx/mujer_exportamx/




Partnering in Business with Germany

El programa ofrece muchas oportunidades para debatir, explorar oportunidades de
cooperacién y desarrollar proyectos conjuntos. El programa apoya especificamente a las
pequenas y medianas empresas de nuestros paises socios que entran en contacto con
empresas alemanas para fortalecer sus alianzas de cooperacién y comercializacién, en
beneficio de ambas partes.

Enlace: https://partnering-in-business.de/en/services-for-foreign-companies/

Programa de la Industria Manufacturera, Maquiladora y de Servicios de Exportacion
(IMMEX)

Programa de fomento a las exportaciones que puede ser utilizado por las empresas para
realizar importaciones temporales de bienes con procesos productivos y/o servicios para
exportar bienes o prestar servicios de exportacion, difiriendo el pago del impuesto general
de importacion por los bienes necesarios para ser utilizados en un proceso industrial o de
servicios destinado a la produccién, transformacion o reparacion de bienes extranjeros
importados temporalmente para exportar o prestar servicios de exportacion.

Enlace: https://www.snice.gob.mx/cs/avi/snice/programasdefom.immex.html

Programas de Promocién Sectorial (PROSEC)

Programa dirigido a personas morales productoras de determinadas mercancias, mediante
los cuales se les permite importar con arancel preferencial diversos bienes para ser
utilizados en la elaboracién de productos especificos.

Enlace: https://www.snice.gob.mx/cs/avi/snice/programasdefom.prosec.html

Drawback

Es un esquema de devolucién de impuestos de importacion a los exportadores, que permite
a los beneficiarios solicitar el arancel pagado en la importacion de insumos, materias
primas, partes y componentes, empaques y envases, combustibles, lubricantes y otros
materiales incorporados al producto exportado, o que se retornen en el mismo estado.
Enlace: https://www.snice.gob.mx/cs/avi/snice/programasdefom.drawback.htm




Cupos

Un cupo tiene como propdsito la importacion/exportacion de un monto
determinado de un producto o mercancia con un arancel preferencial. La
autorizacion se otorga a través de un certificado de cupo y tiene una vigencia
determinada, la cual se establece en el propio certificado.

Enlace: https://www.snice.gob.mx/cs/avi/snice/drrnas.cupos.html

5% Certificados de Origen

! El Certificado de Origen (C. O.) es un documento que se utiliza para obtener un
| trato preferencial conforme alos Tratados Internacionales de los que México

« forme parte. La comprobacion de origen se utiliza para dar un trato preferencial
a la exportacién conforme a los tratados comerciales o acuerdos.

Enlace: https://www.snice.gob.mx/cs/avi/snice/drrnas.origen.html




4. Programas de Financiamiento de Exportaciones para PYMES.

Productos de Comercio Exterior para PYMEX

Atiende las necesidades de las empresas mexicanas que participan directa o
indirectamente en el comercio exterior de México a través del otorgamiento de
crédito, arrendamiento financiero y factoraje.

Enlace: https://www.bancomext.com/productos-y-servicios/ventanilla-
unica/productos-pymex/

| Crédito para PYMEX
+ Financiamiento hasta por 3 millones de délares (USD). A través de

intermediarios financieros se ofrece apoyo a empresas o personas fisicas con

, actividad directa o indirecta de exportacion e importacion.

Enlace: https://www.gob.mx/tramites/ficha/credito-
pymex/BANCOMEXT5349#:.~:text=E1%20cr%C3%A9dito%20PyMEx%20te%
20brinda,Bajas%20tasas%20de%20inter%C3%A%s

Esquemas de garantias para PYMEX

El programa fue creado para garantizar el financiamiento a empresas y personas
fisicas con actividad empresarial que participan en el comercio exterior por
parte de intermediarios financieros bancarios y no bancarios, para inducir su
participacion en operaciones viables y rentables pero que se perciben como de
mayor riesgo.

Enlace:
https://www.gob.mx/cms/uploads/attachment/file/86012/Impreso_Fi_Garanti
as.pdf




Internacionalizacién de empresas

Promover a las empresas mexicanas en su internacionalizacion con
financiamiento complementario a sus necesidades. Apoyar la operacién de las
empresas mexicanas en el exterior con financiamiento parainversiony
garantias para mejorar sus condiciones en licitaciones o concursos publicos
internacionales

Enlace: https://www.bancomext.com/empresas-que-
apoyamos/internacionalizacion-de-empresas/

Capital de trabajo

Financiamiento disefiado para la operacién diaria de tu empresa (salarios, pago
a proveedores, pago de servicios) sin poner en riesgo tu efectivo diario.

Enlace: https://www.bancomext.com/productos-y-servicios/pymex-n/capital-
de-trabajo/

Equipamiento

Financiamiento para ampliar y modernizar la operacion o reemplazar la
maquinaria obsoleta, para que puedas aumentar la produccion y estimular el
2 crecimiento.

Enlace: https://www.bancomext.com/productos-y-servicios/pymex-
n/equipamiento/



https://www.bancomext.com/empresas-que-apoyamos/internacionalizacion-de-empresas/
https://www.bancomext.com/empresas-que-apoyamos/internacionalizacion-de-empresas/

Proyectos de inversién

Financiamiento para diversificacion de cartera, crecimiento de capital, nuevas
oportunidades de negocio, entre otros.

Enlace: https://www.bancomext.com/productos-y-servicios/pymex-
n/proyectos-de-inversion/

Factoraje Financiero

Buscamos impulsar tus exportaciones mediante el financiamiento de tus ventas
al extranjero, y con ello, fortalecer el crecimiento de tu negocio.

Enlace: https://www.bancomext.com/productos-y-servicios/pymex-
n/factoraje-financiero/

Cartas de Crédito
« Medio de pago que brinda confianza al hacer negocios, facilitando la relacion
% entre vendedor y comprador para impulsar el comercio exterior.
Enlace: https://www.bancomext.com/productos-y-servicios/pymex-n/cartas-
de-credito/




5. Iniciativas comerciales inclusivas adicionales para las PYMES.

Programa de capacitacion de NAFIN

Contribuye a la formaciéon de conocimientos en mercados financieros, promueve la
innovacion, mejora la productividad, la competitividad, la creacién de empleos y el
crecimiento regional.

Enlace: https://www.nafintecapacita.com/portal/index.html

Métodos de Pago Internacionales

Curso sobre temas como: riesgos financieros en el comercio exterior, medios de pago
internacionales, elementos a considerar al momento de elegir un medio de pago
internacional, asi como los Incoterms®.

Enlace: https://bancomextecapacita.com/portal/ficha-curso.html?course=1&sector=CEF

Cartas de Crédito

Curso que se enfoca en las diferentes formas en que se puede utilizar una Carta de Crédito,
sus ventajas, su regulacion, asi como las etapas en la negociacion de una Carta de Crédito.
Enlace: https://bancomextecapacita.com/portal/ficha-curso.html?course=2&sector=CEF

Factoraje Internacional

Curso en el que las mipymes pueden aprender qué es el Factoraje Internacional y en qué
consiste: el ciclo de conversion de efectivo y cuentas por cobrar, capital de trabajo,
politicas, medios de pago internacionales, la cuenta abierta, participantes y beneficios,
entre otros temas.

Enlace: https://bancomextecapacita.com/portal/ficha-curso.html?course=3&sector=CEF

Seguro de crédito a la exportacion

Curso enfocado en las principales caracteristicas del Seguro de Crédito, qué son, qué tipos
existen, como funcionan y cuales son sus ventajas.
Enlace: https://bancomextecapacita.com/portal/ficha-curso.html?course=4&sector=CEF




Impulso T-MEC

Apoyo a las micro, pequenas y medianas empresas vinculadas a las cadenas de
valor de sectores estratégicos con potencial exportador, permitiéndoles
incrementar sus capacidades productivas, ante la entrada en vigencia del
Tratado de Libre Comercio de América del Norte (T-MEC).

Enlace: https://www.bancomext.com/productos-y-servicios/ventanilla-
unica/impulso-t-mec/

Salida de Mercancias de México

Informacion relacionada con la exportacion de mercancias, los pasos a seguir,
los diferentes tipos de transporte que se pueden comercializar (maritimo,
ferroviario, aéreo, etc.).

Enlace: https://anam.gob.mx/exportacion-mipymes/

Bancomext

Dirigido a PYMES que ya exportan y desean consolidar su mercado o
diversificar las exportaciones a nuevos mercados geograficos mediante una
serie de capacitaciones.

Enlace: Bancomext Virtual Classroom -
https://bancomextecapacita.com/portal/index.html

CorreosClic

CorreosClic es un Marketplace o centro comercial virtual que tiene como
propuesta de valor unir a vendedores con compradores. Apoya a los
empresarios para que los productos que ofrecen lleguen a un publico mas
amplio aprovechando la infraestructura de Servicio Postal Mexicano para
realizar envios a todo el pais y el mundo, gracias a la colaboracion con la Unién
Postal Universal.

Enlace: https://www.correosclic.gob.mx/
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Este inventario fue elaborado por el Ministerio de Comercio e Industrias, por lo
gue nos reservamos el derecho de poder incluir otros programas; ya que, no
tenemos certeza de haberlo completado de forma exhaustiva, pero
encontramos dieciocho (18) programas dirigidos a MIPYMES y comercio
inclusivo.

Panama cuenta con un gran interés de promover las exportaciones de bienes y

la
participacion de las PYMES con el objetivo de diversificar la oferta exportable.

Para lograr esto se han creado en diversas instituciones programas, incentivos
y financiamientos que permitan lograr dicho objetivo.

Las principales instituciones que apoyan en la innovacion para la exportacion se
describen a continuacion:




Ministerio de Comercio e Industrias (MICI):

Esta institucion a través de la Direccién Nacional de Exportaciones promueve
programas para las micros, pequenas y medianas empresas relacionados con la
actividad exportadoray el mejoramiento de |la produccion nacional, a fin de
alcanzar niveles de calidad internacional; a través de la Direccién Nacional de
Industria 'y Desarrollo Empresarial promueve el desarrollo competitivo del

B sector industrial del pais, contribuyendo a la generacion de empleos y
== diversificacion de la oferta nacional; y a través de la Oficina de Inteligencia

BF Comercial busca identificar la oportunidades de negocios de exportacion.

Los programas que pertenecen a esta institucion son: Oficina de Inteligencia
Comercial, Pymexport, Proyecto Agroindustria Competitiva, Conoce a tu
Exportador, Misiones Comerciales y Mujer Exporta Panama.

Ministerio de Desarrollo Agropecuario (MIDA):
Es unainstitucion que procura el mejoramiento de las condiciones sociales y
econodmicas de la poblacién rural, mediante los servicios técnicos para la

3 organizacién y capacitacion empresarial y comunitaria, facilitando la
incorporaciéon de dicha poblacién al proceso de desarrollo nacional. Los
programas que pertenecen a esta institucion son: Transferencia de

Oportunidades en el Area Rural y Programa Agro Vida.

Autoridad para la Atraccion de Inversiones y la Promocién de Exportaciones de
Panama (PROPANAMA):
Esta institucion desarrolla e implementa estrategias parala atraccion de

inversiones y la promocién de exportaciones, que contribuyan al desarrollo

econémico y social del pais.

Los programas que pertenecen a esta institucion son: Propanama Conectay
Rueda de Negocios.




Autoridad de la Micro, Pequeia y Mediana empresa (AMPYME):
Es la institucidon rectora en materia de la Micro, Pequena y Mediana Empresa
(MIPYME), responsable de crear las condiciones para el desarrollo del sector de

la MIPYME, por su caracter multisectorial y capacidad de generar empleo.

Los programas que pertenecen a esta institucién son: Fondo de Capital Semilla,
Programa de Financiamiento a la Micro y Pequefia Empresa (PROFIMYPE) y
Fondo FIDEMICRO-PANAMA.

® Secretaria Nacional de Ciencia, Tecnologia e Innovacion (SENACYT):

: ':"' Es unainstitucidon que a través de sus actividades, proyectos y programas busca

@ fortalecer, apoyar, inducir y promover el desarrollo de la ciencia, la tecnologia y
la innovacion con el propdsito de elevar el nivel de productividad,
competitividad y modernizacion en el sector privado, el gobierno, el sector

% académico-investigativo y la poblacién en general.

El programa que pertenece a esta institucion es: Convocatoria Publica para
Emprendimientos Innovadores.

Banco Nacional de Panama
Es lainstitucion precursora del desarrollo del sector agropecuario en Panama.
Ofrece las facilidades crediticias que mejor se ajustan al sector agropecuario.

Los programas que pertenecen a esta institucion son: Programa de
Competitividad Agropecuariay Agrocompita.

Banco de Desarrollo Agropecuario (BDA):
Es una institucion que brinda apoyo financiero a los productores nacionales.

Los programas que pertenecen a esta institucion son: Programa Agro Solidario y
Mujer Agroemprendedora.




Recursos de informacion sobre exportacion para PYME

Oficina de Inteligencia Comercial (INTELCOM).

Se ocupa de identificar oportunidades de negocios de exportacién, con especial
énfasis en aquellos mercados en los que se han conseguido accesos
preferenciales en los diferentes acuerdos comerciales suscritos por Panama.

https://intelcom.gob.pa/inicio

Propanama Conecta

Propanama Conecta es una plataforma gratuita para ayudar a las pequenas y
medianas empresas (PYMES) del pais a exportar. En ella las empresas
panamenas encontraran potenciales clientes, proveedores e inversores,
informacion sobre servicios y eventos, contenidos para mejorar su
competitividad, e informacién sobre oportunidades de financiamiento que los
ayudaran a exportar.

https://www.propanama.gob.pa/propanama-conecta/



https://intelcom.gob.pa/inicio
https://www.propanama.gob.pa/propanama-conecta/

Asesoramiento a las PYME y Centros de Negocios

Pymeexport

Es un programa del Ministerio de Comercio e Industrias liderado e
implementado por la Direccion General de Exportaciones, el cual busca facilitar
el aprovechamiento de las posibilidades y oportunidades que ofrecen los
mercados extranjeros en la actualidad a través de la conformacion de alianzas o
consorcios y herramientas de asesorias personalizadas orientadas a impulsar la

=4 competitividad de las pymes exportadoras y con potencial de exportacién.

https://mici.gob.pa/dgpe-programa-pymexport/

Proyecto Agroindustria Competitiva

Es un proyecto que busca mejorar la competitividad y productividad de las
micro, pequenas y medianas empresas (MIPYMES) agroindustriales en Panama.
Se ha enfocado en proporcionar herramientas, capacitaciones y recursos para el
desarrollo de estrategias de mejora continua en diferentes sectores
agroindustriales, como lacteos, carnicos, alimentos procesados, entre otros.
https://pnci.mici.gob.pa/home



https://mici.gob.pa/dgpe-programa-pymexport/
https://pnci.mici.gob.pa/home

Programas de Promocion Comercial para PYMES, Misiones Comerciales y
Ruedas de Negocios entre Empresas

Conoce a tu Exportador

El programa tiene por objetivo conectar a los exportadores con clientes
potenciales en diversas partes del mundo, darles acompanamientoy
proporcionarles herramientas que les permitan ampliar sus mercados, pero
sobre todo mantener una comunicacion fluida y directa, con el fin de identificar
sus necesidades y analizar alternativas que se les puedan ofrecer, y que estas a
su vez, permitan mejorar las capacidades productivas y de comercializacion de

i su oferta exportable.

https://mici.gob.pa/dgpe-conoce-a-tu-exportador/ SENACCU

Misiones comerciales

Las misiones comerciales son organizadas por el Ministerio de Comercio e
Industrias (MICI). En dichas misiones participan empresas que proceden de
todos los sectores (agricola, agroindustrial, industrial). Se hace un consenso con
las empresas para escoger el pais para realizar la misién; se gestionan los

3 compradores para las empresas participantes, los mismos cubren sus pasajesy

estadia. El MICl cubre el hotel donde se realizaran la rueda de negocios y el
consultor especializado encargado de realizar la captacion de compradores para
las empresas.

Ruedas de Negocios

A través de la Autoridad para la Atraccion de Inversiones y la Promocioén de las
Exportaciones (PROPANAMA) se trabaja constantemente para promover la
generacion de Ruedas Virtuales de Negocio entre empresas panamenas y los
mercados internacionales.



https://mici.gob.pa/dgpe-conoce-a-tu-exportador/

Programas de Financiacion de Exportaciones para PYME

Programa de Competitividad Agropecuaria

Es unainiciativa del Banco Nacional de Panama3, la cual busca fomentar la
actividad de exportacion de rubros priorizados y de canasta basica, a través del
financiamiento de proyectos estratégicos especificos.
https://www.banconal.com.pa/programa-de-apoyo-al-productor/programa-de-
competitividad-agropecuaria.html

Agrocompita

Es un programa impulsado por el Banco Nacional de Panama que busca
fortalecer el sector agropecuario nacional a través de financiamiento y otras
iniciativas.

https://www.banconal.com.pa/programa-de-apoyo-al-
productor/agrocompita.html

Programa Agro Solidario

Es un programa impulsado por el Banco de Desarrollo Agropecuario (BDA), este
programa financia actividades como la produccion de granos basicos, raices y
tubérculos, hortalizas, platanos y guineo primitivo. También incluye un
componente de adaptacion y mitigacion al cambio climatico.
https://www.bda.gob.pa/panama-agrosolidario/



https://www.banconal.com.pa/programa-de-apoyo-al-productor/programa-de-competitividad-agropecuaria.html
https://www.banconal.com.pa/programa-de-apoyo-al-productor/programa-de-competitividad-agropecuaria.html
https://www.banconal.com.pa/programa-de-apoyo-al-productor/agrocompita.html
https://www.banconal.com.pa/programa-de-apoyo-al-productor/agrocompita.html
https://www.bda.gob.pa/panama-agrosolidario/

Fondo de Capital Semilla

Es un fondo concursable no reembolsable, destinado a apoyar a nuevos
emprendedores y empresarios de la microempresa, en areas urbanas, rurales e
indigenas siempre que el mismo cumpla con la capacitaciéon y la fiscalizacion que
le seguira la Autoridad de la Micro, Pequena y Mediana Empresa (AMPYME).
https://ampyme.gob.pa/?page id=208

Programa de financiamiento a la micro y pequeina empresa (PROFIMYPE)

Es un programa de garantias complementarias cuyo objetivo es el apoyo al
emprendedor y/o al empresario de la micro y pequena empresa, a la obtencién
de créditos productivos cuando las garantias primarias no son suficientes o no

s son admisibles por la entidad financiera adscrita al programa.

https://ampyme.gob.pa/?page _id=264

Fondo FIDEMICRO-PANAMA

It is a fund aimed at financially supporting the activities of microfinance
operators, for the benefit of existing micro and small enterprises.
https://ampyme.gob.pa/?page id=25891 Es el fondo dirigido a apoyar
financieramente las actividades de los operadores de microfinanzas, en
beneficio de las micro y pequefas empresas existente.
https://ampyme.gob.pa/?page id=25891



https://ampyme.gob.pa/?page_id=208
https://ampyme.gob.pa/?page_id=264
https://ampyme.gob.pa/?page_id=25891
https://ampyme.gob.pa/?page_id=25891
https://ampyme.gob.pa/?page_id=25891
https://ampyme.gob.pa/?page_id=25891
https://ampyme.gob.pa/?page_id=25891

Iniciativas adicionales de comercio inclusivo para las PYME

Mujer Exporta Panama

Es un programa del Ministerio de Comercio e Industrias, liderado e implementado por Ia
Direccién General de Exportaciones, el cual busca impulsar, promover y fortalecer la
competitividad de las empresas exportadoras y con potencial de exportacion lideradas
por mujeres, a través de la creacidon de un instrumento que genere acciones de asesorias,
asistencia técnica, capacitacion y promocién tendientes a incorporarlas al comercio
internacional, mejorando los niveles de igualdad de género.
https://mici.gob.pa/dgpe-programa-mujer-emprendexport-2021/

Mujer Agroemprendedora
Es un programa enfocado en potenciar a la mujer que trabaja en las labores del campo,

para que se le reconozca su valor y aporte en la cadena de produccion agropecuaria de
Panama

https://www.bda.gob.pa/mujer-agroemprendedora/

Transferencia de Oportunidades en el Area Rural

Es un proyecto impulsado por el Ministerio de Desarrollo Agropecuario (MIDA), el cual
consiste en apoyar con financiamiento no reembolsable a mujeres de comunidades
rurales de escasos recursos econémicos para que desarrollen pequenos y diversos
negocios de caracter agricolay no agricola, generen en sus propias comunidades
autoempleos e ingresos que les permita contribuir significativamente en su economia
familiar.

Programa Agro Vida

Es un programa impulsado por el Ministerio de Desarrollo Agropecuario (MIDA), el cual
brinda apoyo a familias de las areas mas vulnerables para que produzcan sus alimentos,
proporcionandoles kits de herramientas, insumos y préstamos.

https://mida.gob.pa/gobierno-nacional-realiza-lanzamiento-del-proyecto-agro-vida/



https://mici.gob.pa/dgpe-programa-mujer-emprendexport-2021/
https://www.bda.gob.pa/mujer-agroemprendedora/
https://mida.gob.pa/gobierno-nacional-realiza-lanzamiento-del-proyecto-agro-vida/

Convocatoria Publica para Emprendimientos Innovadores

Este es un programa impulsado por La Secretaria Nacional de Ciencia,

Tecnologia e Innovacién de la Republica de Panama (SENACYT), la cual es una
institucion autonoma. El programa esta dirigido a personas naturales, mayores
de edad, de nacionalidad panamena, residentes en Panama o Personas Juridicas,
con fines de lucro, inscritas en Panama, en calidad de Mipymes. Entre los
beneficios del programa esta el otorgamiento de financiamiento a proyectos
siempre y cuando se determine la necesidad u oportunidad de negocio, se
identifique el mercado y el cliente. Se brinde detalles sobre Innovacién: en qué
consiste el producto, proceso o servicio y qué lo hace diferente a otras

soluciones que hay en el mercado. Al finalizar el financiamiento de la SENACYT,

: se debe dejar evidencias de como se obtendran ingresos para hacerla empresa

sostenible. Hay tres (3) categorias de Capital Pre-Semilla, Capital Semilla,
Escalamiento, Eco-Innovacién (Retos de Innovacion). Adicionalmente, se ofrece
un aporte adicional para empresas lideralizadas por mujeres. Los fondos de este
programa provienen del Contrato de Préstamo No. 3692/OC-PN y su Anexo
Unico, suscrito entre la Republica de Panamay el Banco Interamericano de
Desarrollo (BID), para la ejecucién del Programa de Innovacion para la Inclusiéon
Social y la Productividad.
https://www.senacyt.gob.pa/convocatoria-publica-para-emprendimientos-

innovadores-2024-ronda-ii/



https://www.senacyt.gob.pa/convocatoria-publica-para-emprendimientos-innovadores-2024-ronda-ii/
https://www.senacyt.gob.pa/convocatoria-publica-para-emprendimientos-innovadores-2024-ronda-ii/

ALIANZA DE LAS AN

INVENTARIO DE COMERCIO |

Nota: Listado para programas y recursos actuales.
Si un programa es pasado, por favor indicar con *
Si un programa se aplicara en el futuro, por favor indicar con **

Recursos de informacion sobre exportacion para PYME

Exportemos.pe

Plataforma digital y herramientas comerciales de la Comisién de Promocion del
Peru para la Exportaciony el Turismo - PROMPERU para impulsar la actividad
exportadora de las empresas peruanas.

https://exportemos.pe/

§ Ventanilla Unica de Comercio Exterior (VUCE)

La VUCE es un instrumento para facilitar el comercio exterior y promover la
competitividad del sector, la cual es administrada por el MINCETUR. La VUCE
integra los procedimientos requeridos por las entidades fronterizas a través de
un unico sistema, lo cual permite realizar operaciones comerciales por medios
electronicos.

https://www.vuce.gob.pe/



https://exportemos.pe/
https://www.vuce.gob.pe/

La Comision de Promocion del Pert para la Exportaciony el Turismo es la
agencia gubernamental peruana encargada de la promocioén de las
exportaciones, inversiones y turismo a nivel internacional. La misién de
PROMPERU es promover una oferta competitiva y diversificada de productos y
servicios con los mas altos estandares de calidad. PROMPERU contribuye al

®%2 crecimiento de las empresas en los mercados internacionales, difundiendo la

imagen de Perd como un pais exportador y un atractivo destino turistico a nivel

mundial.



https://www.gob.pe/institucion/promperu/tramites-y-servicios

Programas de promocion comercial de las PYME, misiones comerciales y encuentros

entre empresas

Ruta Exportadora

La Ruta Exportadora es un programa para fortalecer las capacidades para la exportacion,
potenciando el desarrollo y consolidacion en el proceso de internacionalizacion.
https://exportemos.pe/servicios-digitales/ruta-exportadora

Peru Marketplace
Peru Marketplace es un sistema que permite a los exportadores, importadores y

%= vendedores de comercio exterior relacionarse entre ellos.
&= https://www.perumarketplace.com/en

Peru Moda & Deco

Es el principal evento peruano que promueve el incremento de las exportaciones de la
industria de la vestimenta y decoracién. Una inmejorable ventana para conectar empresas
peruanas con compradores internacionales.

https://perumoda.com/en/Index

Industria Peru
Industria Peru es la principal plataforma de la oferta exportable industrial peruana, donde

. compradores internacionales y exportadores peruanos tienen la oportunidad de generar

negocios.
https://industriaperu.pe/

Programa de Comercio Electrénico

El programa de comercio electrénico es un programa especializado que permite
incrementar las exportaciones de pymes a través de medios digitales.
https://ecommerce.promperu.gob.pe/



https://exportemos.pe/servicios-digitales/ruta-exportadora
https://www.perumarketplace.com/en
https://perumoda.com/en/Index
https://industriaperu.pe/
https://ecommerce.promperu.gob.pe/

El Programa de Apoyo a la Internacionalizacion es el primer programa de
cofinanciamiento no reembolsable de iniciativas de internacionalizacion, creado
por el MINCETUR como uno de los instrumentos del Fondo MIPYME
Emprendedor. El objetivo de este programa es cofinanciar los proyectos de
P  cMpresas peruanas, orientadas a fortalecer, promover y acelerar su proceso de
== internacionalizacion.
® hitps://pai.pe/



https://pai.pe/

Iniciativas adicionales de comercio inclusivo para las PYME

Ruta Productiva Exportadora (RPE)

Estrategia multisectorial que provee servicios de desarrollo productivo
exportador cuyo objetivo es incrementar la competitividad e
internacionalizacion de las MIPYMES exportadoras y con potencial exportador.
https://www.rpe.pe/rpe/landing/

Programa para Mujeres Exportadoras Lideres “Ella Exporta”

El programa “Ella Exporta”, implementando por Promperu desde 2017, esta
dirigido a empresas y organizaciones peruanas (asociaciones o cooperativas) de
diversos sectores, exportadoras o con potencial exportador, y que cuenten con
la participacion de una mujer en un puesto de liderazgo o con poder de decision.
El objetivo principal es generar y fortalecer las capacidades de las mujeres
empresarias en areas como gestion empresarial, gestion de exportacionesy
sostenibilidad, con el fin de mejorar su competitividad y lograr su
internacionalizacion.

Enlacel: https://www.youtube.com/watch?v=Z8AaMdgwYV4&t=1s

Enlace 2: https://www.youtube.com/watch?v=kuZ F2Crn7Y&t=2s



https://www.rpe.pe/rpe/landing/
https://www.youtube.com/watch?v=Z8AaMdgwYV4&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=kuZ_F2Crn7Y&t=2s
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INVENTARIQ DE COMERCIO INCLLU
PEQUENAS Y MEDIANAS EMPRE!
'ESTADOS UNIDOS

Fuentes de informacién para pequeiias y medianas empresas (pymes).en materia
de exportaciones

Recursos comerciales y linea directa para el comercio internacional

El sitio web de recursos comerciales de la Agencia Federal de Pequefios Negocios
de los Estados Unidos (SBA, por sus siglas en inglés), disponible en inglés y espanol,
es un portal Unico donde las pequefnas empresas que venden a nivel mundial
pueden identificar fuentes de informacion en todo el Gobierno de los Estados
Unidos para, por ejemplo, investigar oportunidades en otros mercados, informarse
sobre los acuerdos comerciales de los Estados Unidos y explorar programas y
servicios para las pequenas empresas que quieren operar a nivel mundial y hacer
negocios de una manera sostenible. Este sitio también contiene informacion sobre
la linea directa de |la SBA para el comercio internacional que ofrece asesoramiento
gratuito y remisiones para ayudar a las pequenas empresas a exportar. Puede
comunicarse con la linea directa por medio del siguiente correo electrénico:
international@sba.gov.

www.sba.gov/tradetools

Trade.gov
El sitio web de la Administracion de Comercio Internacional (ITA, por sus siglas en
inglés) (www.trade.gov) es el recurso gubernamental de los Estados Unidos donde
se pueden encontrar herramientas para promover la exportacion, datos y analisis
de competitividad de la industria, ademas de informacion sobre comercio mundial e
inversiones. La Hoja de ruta sobre soluciones en materia de exportacién (Export
Solutions Roadmap; https://www.trade.gov/export-solutions) ofrece recursos y
herramientas en linea para que los exportadores se informen sobre lo que
necesitan para comenzar a vender a nivel internacional, aumentar esas ventas y
financiarlas.

www.trade.gov



https://www.trade.gov/raise
http://www.sba.gov/tradetools
https://grow.exim.gov/small-business-overview

Centros empresariales y de asesoramiento a las pymes en materia de
exportacion

Centros de desarrollo de pequefias empresas (SBDC, por sus siglas en inglés)
Los Centros de desarrollo de pequefias empresas de la SBA ofrecen
asesoramiento y capacitacion a las pequenas empresas. Los SBDC ayudan a los
empresarios a lanzar empresas emergentes y proporcionan herramientas
informativas para respaldar la expansion de las empresas existentes.
www.sba.gov/sbdc

Servicio Comercial de los Estados Unidos

La red del Servicio Comercial de los Estados Unidos de la Administracion de
Comercio Internacional cuenta con oficinas en mas de 100 ciudades de los
Estados Unidos. Las oficinas cuentan con personal especializado en comercio
internacional que puede ayudar a elaborar una estrategia de exportacion.
Algunas de las oficinas cuentan con especialistas en financiacion comercial del
Banco de Exportaciones e Importaciones de los Estados Unidos (EXIM, por sus
siglas en inglés) y de la SBA. Puede utilizarse la herramienta para encontrar una
oficina cercana con miras a obtener asesoramiento gratuito o servicios
personalizados de pago para vender productos y servicios en mercados
internacionales.

https://www.trade.gov/commercial-services-offices-us

Agencia para el Desarrollo Empresarial de las Minorias (MBDA, por sus siglas en
inglés)

La red nacional de centros empresariales de la MBDA del Departamento de
Comercio de los Estados Unidos, los centros especializados y los beneficiarios
ofrecen servicios personalizados de desarrollo empresarial y centrados en el
sector.

https://www.mbda.gov/
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‘Agrupaciones comerciales regionales estatales

El Departamento de Agricultura de los Estados Unidos apoya cuatro
agrupaciones regionales sin fines de lucro cuyo objetivo es ayudar a pequenas
empresas que exportan productos agricolas por medio de la capacitacion, el
analisis de oportunidades de exportacion, las ferias de muestras y el respaldo
para la promocion internacional. El Servicio Exterior Agrario del Departamento
de Agricultura de los Estados Unidos cuenta con otros recursos e informes de
investigaciones.

https://www.fas.usda.gov/state-regional-trade-groups

Cuerpo de Servicio de Ejecutivos Jubilados (SCORE, por sus siglas en inglés)

A través de una red de 10.000 voluntarios, el SCORE ofrece servicios de tutoria
empresarial y la mayoria de los servicios de forma gratuita. Busque un tutor
especializado en su area de interés en:

https://www.score.org/find-mentor

WWW.SCore.org
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Programas de promocion comercial de las pymes, misiones comerciales y
encuentros entre empresas

Servicios personalizados
Los programas de servicios comerciales prestan servicio a las pequenas
empresas ayudandolas a encontrar nuevos clientes y socios extranjeros.

https://www.trade.gov/services-current-exporters
https://www.trade.gov/virtual-services

Misiones comerciales
Obtenga apoyo y contactos valiosos en mercados extranjeros.
www.trade.gov/trade-missions

Ferias de muestras
Apoyo y contactos en los mercados extranjeros a través de ferias de muestras.
https://www.trade.gov/trade-shows

Soluciones para el comercio electronico y la exportacion

El sitio web de la ITA sobre soluciones para la exportacion ayuda a los
exportadores estadounidenses a elaborar un plan para la exportacion, realizar
estudios de mercado y conocer la mecanica de las exportaciones, formular
estrategias de ventas internacionales con éxito, y ofrece capacitacion y recursos
adicionales en linea a las empresas. El laboratorio de comercio electrénico ayuda
amejorar la presencia mundial en lineay la estrategia digital en:
https://www.trade.gov/ecommerce

https://www.trade.gov/export-solutions
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Programas de financiacion de exportaciones de las pymes

Financiacién comercial de las pymes

La cartera de préstamos de la SBA ofrece una variedad de productos de
financiacion de exportaciones que proporcionan a los prestamistas una
garantia de hasta el 90%, y pueden cubrir aspectos como las operaciones
cotidianas, los pedidos anticipados a proveedores y la refinanciacion de deudas
existentes. Encontrar un gestor local de financiacién de exportaciones de la
SBA en:

https://www.sba.gov/local-assistance/export-trade-assistance/export-
finance-managers

Financiacién y seguros comerciales del Banco de Exportaciones e
Importaciones de los Estados Unidos

El Banco de Exportaciones e Importaciones de los Estados Unidos (EXIM, por
sus siglas en inglés) ofrece soluciones de financiacion, asi como seguro
crediticio multicomprador que protege las cuentas por cobrar de un
exportador y proporciona importantes beneficios. El seguro crediticio del
EXIM a menudo se utiliza junto con productos de la SBA. La proteccién de una
poliza de seguro del EXIM brinda a las empresas la confianza necesaria para
ingresar en nuevos mercados y trazar el camino a seguir con margenes de los
que se puede depender.

https://grow.exim.gov/small-business-overview

Programa de garantias crediticias para las exportaciones del Departamento de
Agricultura de los Estados Unidos (USDA, por sus siglas en inglés) (GSM-102),
El programa GSM-102 del USDA ofrece garantias crediticias para fomentar la
financiacion de las exportaciones comerciales de productos agricolas
estadounidenses. Al reducir el riesgo financiero de los prestamistas, las
garantias crediticias fomentan las exportaciones a compradores de paises —
principalmente paises en vias de desarrollo— que cuentan con la suficiente
solidez financiera para disponer de divisas para los pagos programados.

https://www.fas.usda.gov/programs/export-credit-guarantee-program-gsm-
102
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inglés),

La GDEI, un programa de la Administracion de Comercio Internacional del
Departamento de Comercio, se ha comprometido a ayudar a las
comunidades desfavorecidas de los Estados Unidos para que sus
empresas crezcan a escala internacional. Entre esas comunidades figuran
empresas propiedad de minorias, como afroamericanos, asiatico-
americanos, hispanoamericanos y nativos americanos, asi como empresas
de veteranos de guerras y veteranos discapacitados, mujeres y personas
LGBTQIl+, entre otras.

www.trade.gov/global-diversity-export-initiative

Misiones comerciales de la Iniciativa Global de Diversidad de
Exportaciones (GDEI, por sus siglas en inglés),

La Administracion de Comercio Internacional (ITA, por sus siglas en
inglés) organiza las misiones comerciales internacionales de la GDEI. En
marzo de 2024, la ITA llevé a cabo la primera mision comercial de la GDEI
en América Latina con una concentraciéon en pequenas empresas
propiedad de mujeres, gestionadas o dirigidas por ellas. El punto de
partida de la mision fue la ciudad de Panama, Panama, con la conferencia
sobre “Oportunidades para las empresas propiedad de mujeres en las
Américas”, que se celebré del 10 al 11 de marzo de 2024 y conté con la
participacion de mas de 170 pymes estadounidenses. Entreel 12y el 15
de marzo se celebraron reuniones entre empresas (B2B, por sus siglas en
inglés) en Panam4d, Costa Ricay Colombia, en las cuales participaron 36
pymes en tres mercados. De las 36 empresas, el 65% eran propiedad de
mujeres o estaban dirigidas por mujeres, y mas del 50% también eran
empresas propiedad de minorias. La mision fue la mayor jamas organizada
(en funcién de la cantidad de empresas B2B que visitaron varios
mercados) en el hemisferio occidental por el equipo del programa Trade85
Americas y Mercados Mundiales-Hemisferio Occidental.

[
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https://www.trade.gov/export-solutions

Oficina de Propiedad Empresarial de Mujeres de la SBA (OWBO, por

sus siglas en inglés)

Ayuda a las empresarias a través de una red nacional de Centros de
negocios para mujeres (WBC, por sus siglas en inglés). Estos centros
procuran que la competencia se lleve a cabo en igualdad de
condiciones para todas las empresarias ofreciéndoles asesoramiento
comercial y tutores gratuitos, asi como capacitacion a bajo costo.
Busque su WBC local en:

https://www.sba.gov/local-assistance.
https://www.sba.gov/business-guide/grow-your-business/women-
owned-businesses

Webinarios conjuntos de la ITA y la SBA sobre ideas y recursos para
empresas propiedad de mujeres

Iniciados en 2023, 1a ITAy la SBA crearon una serie de webinarios
conjuntos para apoyar a las empresas estadounidenses propiedad de
mujeres, gerenciadas o dirigidas por ellas para expandir las
exportaciones en el hemisferio occidental. Los webinarios se centran
en los mercados de oportunidades donde el Servicio Comercial de los
Estados Unidos tiene operaciones en el hemisferio occidental, en
debates sobre los recursos del Gobierno de los Estados Unidos (la
SBA, laITA y otras agencias) disponibles para respaldar a las mujeres
exportadoras, asi como en destacar a las mujeres exportadoras
estadounidenses de éxito y a las mujeres lideres de todo el
hemisferio occidental. Hasta la fecha, cinco webinarios se
concentraron en ventas a Canada, Panama, Brasil, Méxicoy

Colombia. La serie de webinarios continuara con el compromiso de la
ITAy la SBA.
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Webinario de la Oficina de asuntos del hemisferio occidental de |la ITA sobre el
programa de tutoria para mujeres en el sector de la tecnologia*

El 10 de abril de 2024, la Oficina de asuntos del hemisferio occidental de la ITA
celebré el webinario en el que participaron Mujeres destacadas a nivel mundial
en el ambito de la tecnologia (SGWIT, por sus siglas en inglés). El programa
SGWIT de SelectUSA es el programa insignia del Departamento de Comercio
cuyo objetivo es atraer inversiones extranjeras directas a los Estados Unidos vy,
asi mismo, apoya a las mujeres empresarias de todo el mundo en el ambito de la
tecnologia. El webinario se concentré en el programa de mentoria del SGWIT y
puso en contacto a mentoras en tecnologia estadounidenses (abogadas, dngeles
inversoras y empresarias) con mas de 30 mujeres empresarias de América
Latina. El programa se centré en aumentar la cantidad de alumnas del sector de
la tecnologia procedentes del hemisferio occidental y en dar a conocer el
programa de tutoria de SGWIT, de un ano de duracion.

ASCENT

ASCENT es la ultima plataforma digital gratuita de aprendizaje en linea de |a
SBA orientada a ayudar a las mujeres empresarias a hacer crecer y expandir sus
negocios, incluida la preparacion ante los desastres y la recuperacion de estos,
la mercadotecnia estratégica y la elaboracion de estrategias financieras.

https://ascent.sba.gov/

Programa de empoderamiento de las mujeres en el comercio mundial

La Administracion de Comercio Internacional (ITA, por sus siglas en inglés)
ofrece esta plataforma a mujeres empresarias para ayudarlas a adquirir los
conocimientos necesarios para elaborar una estrategia de exportacién y forjar
conexiones comerciales internacionales.
https://www.trade.gov/womens-global-trade-empowerment

Iniciativa para mujeres emprendedoras de color

La Iniciativa para mujeres emprendedoras de color (EWOC, por sus siglas en
inglés) de la Agencia para el Desarrollo de Empresas de Minorias (MBDA, por
sus siglas en inglés) se centra en apoyar a las mujeres empresarias minoritarias
y ampliar sus oportunidades de empleo.

https://www.mbda.gov/enterprising-women-of-color
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Consejo Empresarial Nacional de Mujeres (NWBC, por sus siglas en inglés).
EI NWBC es un consejo consultivo federal no partidista que ofrece acceso a
webinarios, datos y reuniones publicas como Unica voz independiente del
gobierno estadounidense para las mujeres empresarias.
https://www.nwbc.gov/

Oficina de Asuntos de Indigenas Norteamericanos de la SBA (ONAA, por
sus siglas en inglés)_

Apoya la prosperidad de los empresarios indigenas americanos, nativos de
Alaska y de Hawai a quienes ofrece capacitacion y asistencia técnica, como
talleres de empoderamiento empresarial, a través de socios de la ONAA.
Aqui se pueden encontrar los socios de |la ONAA:
https://www.sba.gov/business-guide/grow-your-business/native-
american-owned-businesses#section-header-2
https://www.sba.gov/about-sba/sba-locations/headquarters-
offices/office-native-american-affairs

Servicio de Inteligencia para Exportadores de la América Rural (RAISE, por
sus siglas en inglés).

El Servicio Comercial de los Estados Unidos gestiona el programa RAISE
que proporciona inteligencia de mercado personalizada a empresas rurales
estadounidenses para ayudarles a identificar y ampliar mercados. El
programa también ofrece a las empresas propiedad de indigenas
americanos y nativos de Alaska y Hawai de zonas rurales inteligencia de
mercado personalizada por parte de un equipo que recopila informaciony
contactos especificos del sector. La inteligencia de mercado del RAISE
puede ayudar a identificar mercados objetivo, proporcionar informes
detallados sobre el pais y elaborar una lista de posibles socios. Una red
nacional de centros rurales de exportacién también ofrece capacitaciony
servicios de globalizacion de sitios web para empresas rurales.
https://www.trade.gov/raise

https://www.trade.gov/rural-export-center
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Oficina de Desarrollo Empresarial para Veteranos de la SBA

La Oficina de Desarrollo Empresarial para Veteranos de la SBA
ofrece a los veteranos de guerras, miembros de las fuerzas armadas,
miembros de la Guardia Nacional y de la Reserva, conyuges de
militares y familiares programas y servicios para iniciar, hacer
crecer y ampliar sus pequenas empresas. La Oficina también
gestiona el programa del Centro de servicio para negocios de
veteranos (VBOC, por sus siglas en inglés). Los VBOC prestan
servicios de desarrollo empresarial, como capacitacion empresarial,
asesoramiento y remision a socios colaboradores, a miembros de las
fuerzas armadas, veteranos de guerras, miembros de |la Guardia
Nacional y de |la Reserva, conyuges de militares y familiares
interesados en iniciar o hacer crecer una pequena empresa, incluso
a través del comercio internacional.
https://www.sba.gov/about-sba/sba-locations/headquarters-
offices/office-veterans-business-development
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' AMERICAS PARTNEF

SME INCLUSIVE TRADE INVEN

POLITICAS PUBLICAS STAKEHOLDERS

Segun la Agencia Nacional de Desarrollo (ANDE), de las 190.000 empresas
nacionales que existen en Uruguay, el 99% son MIPYMES (micro, pequenas y
medianas empresas).

Para los sectores artesanal, comercial, industrial, agroindustrial y de servicios
(excepto financieros) se utiliza la siguiente categorizacion: micro (hasta 4
empleados y con ventas anuales en ddlares estadounidenses hasta 220.500);
pequena (hasta 19 empleados y con ventas anuales en délares de hasta
1.102.000 délares estadounidenses); y medianas (hasta 99 empleados y con
ventas anuales en délares estadounidenses de 8.267.000).

Segun ANDE, sé6lo el 10% de las microempresas llegan a convertirse en
pequenas alos 5 anos de su fundacion, y apenas el 1% alcanza a ser mediana.

En Uruguay, las MIPYMES se categorizan por un Certificado que esta
establecido por un Decreto del ano 2007 que se tramita en forma electroénica.
Este certificado acredita la condicion de MIPYME frente a cualquier
institucion publica o privada. Ademas, es requisito para participar en todos los
programas que se gestionan desde la Direcciéon Nacional de Artesanias,
Pequenas y Medianas Empresas (DINAPYME) del Ministerio de Industria,
Energiay Mineria.

Ante esa realidad, desde el Estado, se promovio una estructura administrativa
especifica para fomentar y proteger la natural debilidad de estos i
emprendimientos. ;{f




Adicionalmente, se facilitan diferentes lineas de apoyo financiero y de
informacion general sobre aspectos relacionados con la produccidn,
comercializacion y el comercio exterior provenientes de MIPYMES.

Por otra parte, dada la similitud del porte de las empresas promovidas por
artesanos, se iguala esta categoria a las de la PYMES y se dispone una
estructura administrativa compartida.

Asimismo, se destaca la inclusién dentro de las politicas publicas para el
sector, de un amplio grupo de instituciones, incluyendo educativas e incluso
crediticias.

La Ley 16.201 de agosto de 1991 declardé de interés nacional la promocion,
desarrollo y tecnificaciéon de las micro, pequenas y medianas empresas con el
objetivo de propender a su descentralizacion geografica, al aumento de la
productividad de sus recursos y a la generacion de empleos en todo el
territorio de la Republica.

Se definid que las actividades comprendidas en tal categoria son las que se
realizan en el campo artesanal, comercial, industrial, agroindustrial,
tecnoloégico y de servicio. Quedan exceptuadas de las mismas las empresas
de intermediacion financiera de cualquier tipo.

La DINAPYME del MIEM es la unidad ejecutora especifica para este temay
fue creada porlaley 16.170 del 28 de diciembre de 1990 con los siguientes
cometidos:
e Coordinar todas las actividades para el fomento de las PYMES y las
artesanias;
Promover el desarrollo de actividades de capacitacién y formacion;
Requerir asistencia técnicay econdmica de organismos nacionales e
internacionales, publicos y privados;
Realizar diagndsticos sectoriales a los efectos de proceder a su
tecnificacion y modernizar su gestion empresarial;
Llevar un registro de las Pymes y;
Facilitar la realizacion de los tramites administrativos que requiera la

instalacién y el funcionamiento de las mismas. f“
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A su vez, laley prevé la existencia de una Comision Honoraria con
funciones asesoras y estara integrada por los Gobiernos
Departamentales, la Banca Publica, el Sector Técnico Educativo
Terciario, un representante de los artesanos y un representante del
sector financiero privado, especializado en crédito y micro crédito del
sector Micro y Pequena Empresa.




FONDOS DE ASISTENCIA FINANCIERA PARA MIPYMES

Existen numerosas herramientas para promover y difundir el trabajo del
sector. Dentro de la asistencia financiera prevista desde el Estado, a
modo de ejemplo se mencionan los siguientes: fondos para impulsar
proyectos para la diversificacion y tecnificacion de la estructura
productiva nacional; fondos para la implementaciéon de mejoras en base
a la asistencia técnica externa; fondos especificos para atender los altos
costos y el retorno a mediano y largo plazo de los proyectos
biotecnolégicos; fondos a empresas orientadas a actividades de diseno
o rediseno de productos y/o procesos productivos. Debajo se brinda una
descripciéon de dichos fondos.




1) FONDO INDUSTRIAL

Publico objetivo: MIPYMES con actividad econémica en la Seccién C -
Industria manufacturera, Division 10 a 33 de la Clasificacion
Industrial Internacional Uniforme Revision 4 (ClIU Rev. 4).
Actividades de tratamiento de residuos industriales: 3821.0, 3822.0,
3830.0 de la Seccidén E Division 38.
Objetivo: impulsar proyectos para la diversificacién y tecnificacidén de
la estructura productiva nacional y que deriven en aumento del valor
agregado.
Instrumento que otorga fondos no reembolsables, asignados por un
proceso competitivo, a empresas micro, pequenas y medianas, que
presenten proyectos de inversion en el sector industrial.
Descripcion: los proyectos deberan perseguir:
e Desarrolloy fabricacidon de nuevos productos
e Mejora de productos existentes, incluyendo avances en disefio y
tecnologias limpias
e Cambios tecnoldégicos en los procesos productivos u
organizacionales
e Promocién de buenas practicas de produccion y desempeno
ambiental y aprovechamiento productivo de residuos industriales.
En cada convocatoria se determina los sectores contemplados y/o
priorizados. Cada proyecto seleccionado podra acceder hasta un
maximo de $ 2.300.000 (aprox USD 57 mil).




2)_FONDO BIOTECNOLOGICO

Objetivos: impulsar proyectos para la diversificacion y tecnificaciéon
de la estructura productiva nacional.

Dadas las caracteristicas propias que tiene la biotecnologia, tales
como los altos costos que implica en materia de inversiones o el hecho
de ser una actividad altamente riesgosa, en la que los retornos
economicos se producen en el mediano-largo plazo, el MIEM entendio
pertinente la generacion de un instrumento de apoyo especifico para
este sector.

Descripcion: el FB otorga fondos no reembolsables, asignados por un
proceso competitivo, a proyectos biotecnolégicos. El fondo esta
disenado y alineado con el objetivo de fomentar el desarrollo de las
empresas de esta area, a través del agregado de valor a la produccidon
de bienes y servicios. La herramienta busca contribuir a que las
empresas del sector logren mayor eficienciay competitividad en el
mercado.

Condiciones de apoyo: el Fondo de Biotecnologia otorga a los
beneficiarios fondos no reembolsables (cofinanciamiento) por un 60%
del total de la inversion elegible del proyecto para empresas microy
pequenas y un 50% para empresas medianas, con un tope maximo de
$U 2 millones (aprox USD 50 mil). La disponibilidad total de fondos en
2022 ascendio a $U 3,5 millones (aprox USD 87 mil).




3)_FONDO NARANJA

Publico Objetivo: podran postular al Fondo Naranja micro, pequenas
y medianas empresas (Mipymes), ya sea de disefio (una o mas de una
empresa), industriales en conjunto con una empresa de diseio o
industriales que cuenten con disefno in-house. Las empresas de diseno
consideradas para este programa son aquellas orientadas a
actividades de diseno o rediseno de productos y/o procesos
productivos. Por su parte, se entiende por sector industrial a aquellas
actividades econdmicas establecidas en la Seccién C - Industria
manufacturera, Division 10 a 33 de la Clasificacién Industrial
Internacional Uniforme (CIIU) Rev.4. Ademas, se incluyen las
actividades 3821.0, 3822.0 y 3830.0 de |la Seccién E Divisién 38.

Objetivo: el Fondo Naranja es un instrumento que busca contribuir a
la integracidén de las industrias creativas en los sectores productivos
tradicionales, de forma de aportar a la mejora en su valor agregado,
su diferenciacion, su innovacién y su competitividad. Disefio in

Condiciones de Apoyo: se entregaran fondos no reembolsables por un
monto total de hasta $ 2.000.000 (aprox. 50.000 USD). Cada proyecto
seleccionado podra recibir un apoyo de hasta $ 1.000.000 (aprox.
25.000 USD) para aspectos industrial y textil.




4) FONDO DE ELECTRONICA Y ROBOTICA

Se trata de un instrumento de apoyo a proyectos, desarrollados por
empresas pertenecientes al sector de electrénica, mediante fondos
asignados por un proceso competitivo.

Objetivos: fomentar el desarrollo de la industria nacional de
electrénica y robdtica, agregando valor a la produccién de bienes 'y
servicios de dicha industria, a través de mejoras en la eficiencia y la
competitividad de las empresas del sector.

Descripcion: el FER es un instrumento de apoyo que otorga fondos no
reembolsables a empresas productoras de bienes y servicios de
electrénica y/o robdtica (de acuerdo a la definiciéon dada por el
Decreto 317/2018 art. 1) que hayan identificado necesidades
concretas de inversién para la produccion y/o comercializacion de sus
productos.

Estas deben poder ser cubiertas con la adquisicién de equipamiento o
instrumental, acciones de capacitacién y certificacion de productos o
procesos, entre otras posibilidades. Se apunta a proyectos cuyo
objetivo sea aumentar la productividad, desarrollar y/o mejorar
productos o acceder a nuevos mercados.




PROGRAMAS DE APOYO PARA MIPYMES

Por otra parte, también existen otras herramientas interesantes de
apoyo a las MIPYMES, como el Programa de Compras Publicas para el
Desarrollo que busca fortalecer la gestidon de las Mipymes
proveedoras del Estado, con la finalidad de lograr un sistema eficiente
que garantice la calidad de productos y servicios en el sentido mas
amplio de la palabra. El Programa 8M que busca promover |la mejora
de la competitividad y la innovaciéon en empresas lideradas por
mujeres y mujeres trans. El Programa Prodiseno que busca promover
que las empresas aumenten su competitividad a través de la
incorporacion de disefo en su negocio, mediante la participacién de
disenadores profesionales, entre otros. A continuacion, se describen
algunos de los programas.

1) PLATAFORMA INTEGRAL DE APOYO A LA EMPRESA (PIADE)

Objetivo: apoyar a la mejora de |la competitividad a través de |a
contratacion de servicios de desarrollo empresarial altamente
especializados.

Planificaciéon de Proceso de mejora en las empresas:
Diagndstico en forma gratuita, con el plan de mejoray
cofinanciamiento del plan.

Seguimiento de las actividades

Evaluacion.

Tope del subsidio: $ 170.000.- (U$D 4.000.- aprox), sin impuestos.
Cofinanciamiento de las mejoras desde 60% hasta un 80%,
dependiendo del tamano de la empresa.




2)

PROGRAMA DE COMPRAS PUBLICAS PARA EL DESARROLLO:

Sub-Programa de Mejora de la Gestion (PMG)

Objetivo: fortalecer la gestidon de las Mipymes proveedoras del
Estado, con la finalidad de lograr un sistema eficiente que garantice la
calidad de productos y servicios en el sentido mas amplio de |a
palabra. Etapas del proceso:

Diagndstico, plan de mejora en tres areas: planificacioén, logisticay
calidad.

Asignacion de horas de consultoria de acuerdo con el tamano de la
empresa, desde 40 hasta 60 horas.

Seguimiento de las actividades

Evaluacion.

100% subsidiado por Dinapyme

PRO - CERTIFICACION

Programa implementado con el involucramiento del sector
privado: CIU y ANMYPE

El programa busca promover la mejora de la competitividad de las
mipymes a través de subsidios parciales para la implantaciény
certificacion de normas de calidad.

Tope del subsidio: $ 300.000.- (U$D 7.000.- aprox.), sin impuestos.




4) VINCULACION TECNOLOGICA

Es un instrumento de apoyo para las empresas pymes industriales,
enfocado a industrias manufactureras mediante fondos no
reembolsables para mejoras en los procesos productivos y de
competitividad, a través de:

e Proyectos de digitalizacion de procesos productivos

e Desarrollo de productos.

e Desarrollo y/o mejora de lineas de produccién.

e Mejora tecnoldgica y/o cambios en los procesos productivos.

e Técnicas de buenas practicas de produccion y de desempeno
ambiental

Montos maximos otorgables: $ 600.000 (U$D 14.000. aprox.) por
proyecto.

5)_EFICIENCIA ENERGETICA: INSTRUMENTOS DE PROMOCION
Objetivo: mejorar el uso de la energia por parte de los usuarios finales
de todos los sectores econdmicos, fomentando el uso eficiente de
todos los tipos de energia incluyendo electricidad y combustibles.

Etapas del proceso:
e Diagnodstico: consumo, eficiencia del consumo, potencial de ahorro
e Implementacién: busqueda de financiamiento de la inversion,
derivacion al fondo de vinculacién tecnolégica para complementar
apoyos.
e Premio/reconocimiento: Las medidas implementadas y sus
resultados son premiadas por el MIEM.
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6)_UNIDAD DE GENERO: PROGRAMA 8M
Objetivo: promover la mejora de la competitividad y la innovacidén en
empresas lideradas por mujeres y mujeres trans.

Apoyos o reembolsables de hasta $ 350.000.- (aprox. U$S 8.500.-) por
empresa.

Etapas del proceso:
e Presentacion de proyectos
e Seleccidon: acargo de un comité evaluados
e Otorgamiento de fondos
e Seguimiento de ejecucidén

7)PRO-DISENO

Objetivo: promover que las empresas aumenten su competitividad a
través de laincorporacion de disefio en su negocio, mediante la
participacion de disenadores profesionales.

Publico objetivo: Mipymes de los sectores: industria, artesania,
servicioy comercio. Las empresas deberan tener al menos 6 meses de
actividad o ser emprendedores con ideas de negocios validadas.

Areas de aplicacién:
Diseno de producto
Disefio de textil/indumentaria
Diseno de Comunicacién visual
Packaging
Disefio Web (incluye disefio de interacciones UX/UI)
Interiorismo comercial (exhibidores, punto de venta




AREA PARA LA PROMOCION DE LA ACTIVIDAD ARTESANAL

Adicionalmente, es relevante mencionar que la DINAPYME incluye un
Area de Desarrollo Artesanal, que es la institucién gubernamental
encargada, por la Ley N.° 17.554, de promover la actividad artesanal
en todo el territorio nacional.

El Area tiene por cometido fomentar y desarrollar la actividad
artesanal y su entorno, en tanto actividad productiva y cultural
sustentable, promoviendo la mejora en todos aquellos aspectos que
incrementen sus posibilidades de competencia a nivel nacional e
internacional.

Las lineas de accién de esta politica publica se basan en tres
lineamientos fundamentales: fomento de la mejora de la calidad y de
la competitividad de la artesania uruguaya; fortalecimiento del sector
y de los vinculos entre sus actores; y apoyo a la comercializacién de la
artesania uruguaya a través de la investigacion y promocién al acceso
a mercados nacionales e internacionales.

En virtud de los tres lineamientos fundamentales, la DINAPYME
cuenta con varios programas de apoyo para el area de desarrollo
artesanal, a saber:




1)Programa de Comercializacién de Artesanias

Modalidad: Convocatoria por feria o evento

Constituye uno de los principales instrumentos para el
fortalecimiento y desarrollo del sector artesanal.

Tiene como cometido promover la participacion de artesanos en
diversos canales de comercializacién, fundamentalmente la
participacion en ferias y eventos nacionales e internacionales, de
venta directay de negocios.

Las convocatorias se difunden a través del Registro Nacional de
Artesanos e instituciones a través del portal web:
artesaniauruguay.uy

2) Talleres de Diseno y Mejora de Productos

Modalidad: Convocatoria anual

Brinda apoyo y seguimiento a los artesanos en la generacién o mejora
de lineas de productos. A la vez, se propone estimular la innovacién
en artesania orientando el disefo a una efectiva insercion en el
mercado nacional e internacional.

Promueve la actividad conjunta entre artesanos y disenadores para
consolidar una mejora de productos orientada a las necesidades del
mercado.

Busca fortalecer la identidad de la artesania uruguaya a través de la
incorporacion de elementos naturales o culturales.




3) Artesanias a la cancha

Modalidad: Ventanilla abierta

Se trata de unainstancia de evaluacién e intercambio de ideas en la
que los artesanos presentan sus trabajos y una comision de técnicos
del Area Desarrollo Artesanal de DINAPYME emite su opinién sobre
los productos presentados, al tiempo que realiza sugerencias acerca
de cudles son sus posibilidades de comercializacién. De esta manera,
se busca propender a la mejora de la calidad del producto artesanal

uruguayo a través de sugerencias que contribuyan a resolver aspectos
técnicos o de diseno.

4) Casas de Artesanias

Modalidad: Convocatoria anual

Se promueve la asociatividad en el sector artesanal y fomenta las
actividades que contribuyen a consolidar grupos, tales como
capacitacién, debates y comercializacion de productos en condiciones
adecuadas. Se financia hasta el 80% de pequenos proyectos de mejora
edilicia o de infraestructura para los locales o sedes de asociaciones o
grupos de artesanos.




5) Premio Nacional de Artesania

Modalidad: Convocatoria anual

Se reconoce y premia el trabajo de calidad de los artesanos uruguayos, al
tiempo de promover la creatividad e innovacion en la produccién
artesanal, la investigacion en las raices culturales de Uruguay y el rescate
de oficios.

En otro orden, también se menciona que existe el Portal gubernamental
“Uruguay Emprendedor”, https://www.uruguayemprendedor.uy/ el cual
tiene un espacio especifico llamado “Centros Pymes”. Se trata de un
espacio de atencion a las micro, pequenas y medianas empresas,
productores familiares, cooperativas y emprendedores, donde se podra
encontrar apoyo integral y especializado para fortalecer las capacidades y
desarrollar tu empresa o emprendimiento a largo plazo.

Segun los estudios internacionales, los Tratados de Libre Comercio suelen
ser poco explotados por las PYMEs. Por ello, Uruguay ha incluido en sus
Acuerdos de Libre Comercio (ejemplo: el ACE N° 73 con Chile) un Capitulo
para MIPYMES y encarga su implementacion a un Comité especifico.

En ese marco, se destacan los Dialogos Publico-Privados que se llevan
regularmente a cabo en ambos paises para conocer las experiencias de las
empresas exportadoras e importadoras en la aplicacion del Acuerdo de
Libre Comercio.

Ademads, ambos paises promueven una encuesta con colaboracién de
CEPAL paraidentificar areas, obstaculos y brechas que enfrentan las
empresas exportadoras de ambos paises en el uso practico del TLC.



https://www.uruguayemprendedor.uy/

